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Strategische Balance statt
reiner Kostensicht

Kostenoptimierung

= Kosten
Transparenz, Bundelung, digitale Verhandlungen

* Qualitiat & Innovation
Frihe Einbindung, gemeinsame Verbesserung,
Partnerschaften

= Zusammenarbeit & Beziehungen
Vertrauen, klare Rollen, langfristige Ausrichtung

# Ziel: Partnerschaft statt Preisfokus
- resilient & wertschopfend

Zusammenarbeit Qualitat &

& Beziehungen Innovation

Einzigartige Beziehungen



Wo steht IThr SRM heute?

= |st |hre Lieferantenstrategie eher
operativ oder strategisch ausgerichtet?

= Kennen Sie Ihre wichtigsten
Lieferanten wirklich?

= Haben Sie klare Kriterien zur
Lieferantenbewertung und -
entwicklung?

= Welche Rolle spielt SRM bei Innovation,
Resilienz oder Nachhaltigkeit?

Einzigartige Beziehungen



Der Weg zum strategischen
Lieferantenmanagement

ADITO SRM als Losung

dEEME

 Uberblick tiber alle relevanten
Lieferanteninformationen .

= Optimierung der Lieferstrategie

» Plattformgestutzte Zusammenarbeit

089200:090 000 |

« Mehr Transparenz & Kontrolle
» Lieferantenstatus, Vertrage, Aktivitaten an einem Ort
= SchlUssellieferanten identifizieren
= Performance Uberwachen & strategisch entwickeln
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Registrierung & Qualifiziertes
Lieferanten-Onboarding

* Neuer Lieferant— automatische Benachrichtigung o

» Prifprozesse starten direkt:
* Dubletten
* Sanktionslisten
 Sperrvermerke

= Schnelle Einschatzung, ob Lieferant geeignet ist

= ADITO SRM unterstutzt die Entscheidung zur
Listung =

= Anlage erfolgt erst nach manueller Freigabe

* Der Mensch behalt das letzte Wort:

Automatisiert prufen - manuell entscheiden

Einzigartige Beziehungen



Effizientes Vertragsmanagement

= Zentrale Verwaltung von Lieferanten- &
Dienstleistervertragen

= Direkte Verknupfung zu Ansprechpartnern & DMS
= Volle Ubersicht Uber Haupt- & Subvertrage
(z. B. Wartung, Support)

= Vertrage vernetzt mit Warenfluss & operativen
Prozessen

= Vertragsdetails einsehbar - ohne Offnen des
Dokumentes

> Alles im Blick - ohne Suchen
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Systematische Lieferantenbewertung

= Bewertung nach Schlusselkriterien: W L
Qualitat, Lieferzeit, Zuverlassigkeit, Leistung i B Bhninndlibcmihomes® i nnunllile: nsion

= Echtzeit-Transparenz durch ADITO SRM

Dacals

= Anpassbare Bewertungslogik: i Femmmna
« Branchenstandards inklusive — . . .
* Eigene Kriterien jederzeit erganzbar E Y b
= Fundierte Entscheidungen durch: .
* Audits, Reports, Kundenfeedback
c

= Optimierungspotenzial erkennen __& T Fossetnas—.
— gezielte Weiterentwicklung der Beziehung ***** e

* Lieferanten messbar machen

- und gezielt verbessern

Einzigartige Beziehungen



Strategische Lieferantenklassifizierung

= SRM unterstitzt die Einordnung in:
» Strategische Partner
* Bevorzugte Lieferanten
» Standardlieferanten

= Kriterienbasiert & nachvollziehbar
« Registrierungsstatus
« Teilnahme an Vergaben
« Geschaftsbeziehung & Bewertung

= Klarer Uberblick, wer wie priorisiert
behandelt wird

> Verlassliche Partner erkennen

- gezielt fordern

Einzigartige Beziehungen



Vendor Risk Management

Risiken erkennen - frihzeitig handeln

= Typische Ausloser fiir Risikoprufungen:
- Lieferschwierigkeiten, Preisentwicklungen,
Bonitat
= Frihwarnsystem durch ADITO SRM:
* Leistung, Kapazitaten & Performance im Blick
* Vertragslaufzeiten, Score-Ranking, Finanzrisiken
sichtbar
= Zielgerichtete Reaktion maglich:
* Alternativen finden
* MalRnahmen frah einleiten
» Strategien proaktiv anpassen

Risiken steuern, bevor sie wirken

Identifizieren

Uberwachen

Messen

Reagieren

Einzigartige Beziehungen



Interaktives Lieferantenportal

Mein Portal
Madng Fara, Aulgabs, Aktiendt, Memao

= ADITO SRM als gemeinsame Plattform
* FUr Unternehmen und Lieferanten

= Lieferantenzugang:
* Eigene Daten verwalten

* Vertrage, Projekte & Tickets einsehen ;8
= Alle Infos auf einen Blick - jederzeit
verflugbar
— Zusammenarbeit wird effizienter & klarer prec —

Weniger Ruckfragen - mehr Partnerschaft

standard Supplier
B
sl olsraaistisr 123456
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Zukunft von SRM — mit ADITO gemeinsam gestalten f\

Erstgesprach zum Thema SRM

Live Demo + Prasentation der Anwendung
Anforderungsanalyse
Aufwandschatzung
Angebot
Beauftragung
Grobkonzeptionierung
Feindefinition
Umsetzung

GO LIVE







Q&A | Fragen, Ideen, Winsche, Anregungen A
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